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直線的路不一定最近，
選擇和努力都很重要！
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研究後後
第一份正職

4A廣告代理商

進入科技業
品牌端

依然很忙
都幫公司關燈QQ
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Agency In-house
代理商 品牌端



已有方向
正在前進中

沒有方向
不知道從何下手



「薪水」
就是工作的指標?

現階段的追求?
喜歡挑戰/享受生活

有明確的目標
vs

想知道自己可以到哪裡

想走什麼方向?
大玩創意、走在前端

vs
直搗黃龍了解企業脈絡



Agency In-housevs

代理商 品牌端



• 常態加班、事情忙不完

• 起薪低、雜事多

• 沒有自已的生活

• 高壓環境



你永遠走在前面，做有挑戰的案子



多面象了解不同產業

活動落地的細節執行

工作心態與行銷邏輯建立

Agency



Agency In-housevs

代理商 品牌端



那 In-house呢?
薪水較高

工作相對穩定

單一產業滲透

了解企業營運模式

績效 銷售壓力

「行銷就是花錢」

公司政治



Agency In-housevs

代理商 品牌端



就業力



自我
探索

能力
培養

擇其
所好

增加與就業連結度更高關聯的契機
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